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Rozwaj firmy, potrzeba umocnienia pozycji rynkowej i fakt Ze obecnie funkcjonowanie firmy bez
wparcia profesjonalnego systemu informatycznego do zarzadzania przedsiebiorstwem jest wrecz

niemozliwe, sktonity nas do poszukiwari systemu.

Prezes — Janusz Burski

"Plus" Sp. z 0.0. w todzi powstata w kwietniu 1988 r. jako firma ustugowo-

produkcyjna.

W pazdzierniku 1990r. zajeta sie handlem, zaopatrujgc zaktady przemystu

spozywczego w artykuty masowe.

Oferta w zakresie zaopatrzenia cukierniczo-piekarskiego i gastronomicznego stopniowo byta

poszerzana. Dzisiaj zaopatruje klientdw kompleksowo w surowce i drobny sprzet.

Oferuje towary markowe o sprawdzonej jakosci, od liczacych sie na polskim rynku producentow

i importeréw.

Profesjonalnie wykwalifikowana kadra gwarantuje dobre produkty i pewny sukces.
SYTUACJA BIZNESOWA PRZED WDROZENIEM SYSTEMU

Firma miata osobne programy w zakresie ksiegowosci i osobny w zakresie
sprzedazy i magazynu. Byty to programy DOS-owe. Fakt, ze uzywane
oprogramowanie nie byto zintegrowane, rodzit wiele problemdéw w zakresie

spdjnosci informagiji, jak rdwniez przysparzat dodatkowej pracy zwigzanej z

wprowadzaniem niektérych danych (np. ptatnosci). W zwigzku z rozwojem
firmy pojawita sie potrzeba wprowadzenia nowego rozwigzania informatycznego, ktdre po pierwsze
spetnitoby warunek dziatania w ramach jednej, spojnej bazy danych. Poprzedni system stwarzat
rozne trudnosci, jak chociazby utrudniona byta kontrola nad petng $ciezkg w zakresie sprzedazy: od
zamowienia do faktury po dostarczenie towaru i rozliczenie kierowcow. Wystepowaty rowniez pewne
problemy w zakresie kontroli nad stanami magazynowymi w ujeciu iloSciowym i warto$ciowym, gdzie
pojawiaty sie réznice pomiedzy danymi zarejestrowanymi w systemie sprzedazowo-magazynowym a

danymi, ktdre znajdowaty sie w module ksiegowym.

W trakcie poszukiwania systemu oprocz potrzeb w zakresie wyeliminowania problemoéw jakie
stwarzato poprzednie rozwigzanie waznym aspektem byla réwniez kwestia kosztowa. Jak wiadomo

wdrozenie nowego systemu wigze sie z inwestycjg nie tylko w sam system i wdrozenie, ale réwniez
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w odpowiedni sprzet informatyczny, na ktorym taki system bedzie mogt sprawnie funkcjonowad.
Naprzeciw tym potrzebom wyszta oferta Comarchu i wariant ustugowy, jaki Comarch zaproponowat
w odniesieniu do ich flagowego produktu w zakresie systemow ERP jakim jest system Comarch CDN

XL. Zaoferowany model ustugowy spowodowat, ze ostateczny wybdr padt na Comarch CDN iXL24.

ROZWIAZANIE

Przy wyborze systemu istotne znaczenie miat rowniez fakt, iz Comarch ma
ugruntowang pozycje czotowego producenta oprogramowania klasy ERP.
Implementacje systemu powierzono firmie GECOS Sp. z 0.0. z todzi.

Wdrozenie poprzedzita analiza przedwdrozeniowa, ktorej celem byla

identyfikacja potrzeb jakie zwigzane byty z wprowadzeniem nowego

systemu, w wyniku ktorej powstat dokument projektowy opisujgcy sposdb wdrozenia systemu.
W dalszej czesci projektu nastgpit proces konfiguracji, migracji danych w zakresie towardw,
kontrahentdéw i standw magazynowych, ktdre migrowane byty tuz przed uruchomieniem systemu
w wersji produkcyjnej. Zanim system zostat uruchomiony zostaty przeprowadzone testy i szkolenia
uzytkownikéw. Wdrozenie objeto: Zamdwienia, Sprzedaz, Import, Ksiegowoséé, Srodki Trwate. W

kolejnej fazie planowane jest uruchomienie platformy analitycznej Business Intelligence.

W trakcie implementacji firma wdrozeniowa przygotowata szereg wydrukdw i raportdw niezbednych
do prawidtowego funkcjonowania przedsiebiorstwa PLUS, a ktdrych brakowato przy wczesniej
uzywanym rozwigzaniu jak np. raporty w zakresie rozliczania kierowcow. Uruchomiono rowniez opcje
bezposredniego wysytania maili z systemu, co znacznie usprawnito komunikacje z dostawcami i
odbiorcami w zakresie skladanych zamoéwien, ktore automatycznie dodajg sie do maila w formie
zatacznika podobnie jak adres mailowy odbiorcy wiadomosci, ktdry przenoszony jest do maila z karty
kontrahenta, dzieki czemu uzytkownikowi pozostaje jedynie wystanie gotowej juz wiadomosci do

odbiorcy.

KORZzYSCI

Wybor systemu Comarch CDN XL w modelu ustugowym pozwolit na
uzyskanie korzysci w zakresie braku inwestycji w obszarze infrastruktury

informatycznej. Firma ,Plus” nie musiata inwestowaC w sprzet i licencje

Windows oraz SQL, jak réwniez nie byto potrzeby utrzymywania osoby
zajmujgcej opiekg na infrastrukturg sprzetowa, co przy tym projekcie

pozwolito na zaoszczedzenie kilkudziesieciu tysiecy ztotych.

Uzytkownicy majg dostep do systemu z kazdego miejsca, a za utrzymanie platformy sprzetowej

i aktualizacje systemu odpowiedzialni sg fachowcy z GECOS Sp. z o.0. i Comarch S.A.

Integracja bazy danych wyeliminowata konieczno$¢ wielokrotnego wprowadzania tych samych
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danych, co dato prawie 50% oszczedno$¢ w zakresie czasu wczesniej poswiecanego na te dziatania i
zlikwidowata rozbieznosci, ktdre pojawiaty sie przy poprzednich systemach. Raz wprowadzony
dokument jest dostepny dla wszystkich uprawnionych uzytkownikow.

Dane klienta: Firma wdrazajaca:
P.P.U. PLUS Sp. z o.0. GECOS Sp. z o.0.
Ul. Tuwima 98 Ul. Dubois 114/116
90-031 93-465 todz
www.plus.biz.pl www.gecos.pl
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