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O GRUPIE ROVESE

Grupa Kapitatowa Rovese (dawniej Cersanit) to
jedna z wiodacych firm produkcyjnych na rynku eu-
ropejskim z polskim kapitatem. Przedmiotem pod-
stawowej dziatalnosci przedsiebiorstwa jest produk-
cja i dystrybucja wyrobdéw wykorzystywanych do
wykanczania i wyposazenia tazienek (ptytek ceram-
icznych, ceramiki sanitarnej, mebli tazienkowych,
wanien, stelazy podtynkowych oraz armatury).Od
roku 1998 grupa notowana jest na Warszawskiej
Gietdzie Papieréw Wartosciowych.

Rovese SA prowadzi dziatalnos¢ na rynku polskim
oraz na rynkach zagranicznych. Gtéwnym kierunki-
em zagranicznej sprzedazy sa kraje Europy
Wschodniej (Rosja, Ukraina) oraz Unii Europejskigj
(m.in. Litwa, totwa, Estonia, Czechy, Stowacja,
Wegry, Rumunia, Butgaria, Niemcy, Francja, Wielka
Brytania, Irlandia, Szwecja, Dania). Grupa Rovese do-
ciera ze swojg ofertg réwniez na rynki Bliskiego
Wschodu, Azji Srodkowej i Afryki Pétnocnej.
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CEL ROVESE

Celem spdtki jest budowa silnej, europejskiej marki,
umozliwiajgcej osiggniecie i utrzymanie wiodgcej
pozycji w branzy akcesoridéw tazienkowych, ktdra
zabezpieczy dtugofalowy, stabilny wzrost zarébwno
firmie, jak i jej udziatowcom. Osiggniecie okreslo-
nych celéw wymaga korzystania ze skutecznych

i wydajnych narzedzi do przeprowadzania analiz ad
hoc oraz umozliwiajgcych identyfikacje pojawiajg-
cych sie zagrozen i stabszych punktéw systemu.

POPRZEDNIE ROZWIAZANIE
BUSINESS INTELLIGENCE

W roku 2010 Comarch SA przeprowadzit Audyt
platform Business Intelligence, ktéry wykazat wiele
problemdw w zakresie generowania analiz. Wsréd
rozpoznanych problemow znalazty sie m.in. niska
wydajnos¢ danych, niewystarczajgcy zakres aktua-
lizacji danych, zbyt dtugi proces tworzenia raportéw,
brak srodowiska testowego, wystepowanie niespdj-



nosci w dokumentacji. Poprzednie rozwigzanie
wymagato gruntownej modernizacji. Audyt doku-
mentacji zawierat kilka zalecanych scenariuszy
dotyczacych ewentualnego ulepszenia. Wdrozenie
jednego z nich byto jedynym sposobem na uzdrow-
ienie biezacego systemu.

CELE PROJEKTU

Poprzednie rozwigzanie Business Intelligence nie
spetniato wszystkich przewidzianych dla niego
zadan. Stwierdzono w nim wiele luk, jak réwniez to,
ze nie zapewniato ono wymaganych informacji.
Istaniata potrzeba zapewnienia analitykom mozli-
wosci podejmowania skutecznych decyzji w opar-
ciu o wtasciwe podstawy. Szerszy zakres informacji
to zawsze mozliwos¢ podjecia lepszej decyzji. Cele
modernizacji Platformy Business Intelligence to:

B Zapewnienie elastycznosci i doktadnosci danych
w hurtowni danych

Zapewnienie oczekiwanej aktualnosci danych
Zwiekszenie wydajnosci platformy
Przyspieszenie procesu tworzenia raportow

Zwiekszenie wiedzy uzytkownikéw o hurtowni
danych

m Zwiekszona liczba szkolen dla uzytkownikdow
biznesowych w zakresie narzedzi analitycznych.

PLATFORMA COMARCH
BUSINESS INTELLIGENCE

Nowa Platforma Comarch Business Intelligence
w Rovese oparta jest na technologiach Microsoft
i Comarch. Jako technologie bazodanowag wybrano
Microsoft SQL Server 2008 R2 z narzedziem wspie-
rajgcym procesy ETL - Comarch Data Warehouse
Manager. Aplikacje Microsoft Excel i Microsoft
Analisys Services staty sie narzedziami raportowymi.
Wdrozone rozwigzanie gromadzi dane z wielu
zrédet, np. réznych wersji systemaow IFS dziatajgcych
w Grupie Rovese oraz plikow Excel.

Wdrozenie obejmowato utworzenie nastepujgcych
modeli analitycznych:

Sprzedaz

CRM

Rentownos¢

Zapasy

Mapowanie klientow

Monitorowanie cen

Zamadwienia

Naleznosci

Ksiegowosc¢

Transport

Model Sprzedazy jest najbardziej obszerng pozycja,
ktdra zapewnia dane dotyczace ilosci sprzedazy i jej
wartosci, w podziale na pozycje faktury, grupy
klientdw, linie produktowe, grupy handlowe, plany
sprzedazy, warunki handlowe oraz dynamiczne
obnizki, premie i rabaty.

Obszar CRM dostarcza informacji zwigzanych
gtéwnie ze statusem ptatnosci klientow.

Zakres Rentownosci umozliwia tworzenie wielopo-
ziomowego zestawienia w ramach rozliczania marz.
Obszar Zapaséw dostarcza danych zwigzanych ze
stanami i zmianami standw zapasow, a takze
sprzedazy produktéw z posiadanych zasobdw.
Mapowanie klientéw to model dotyczacy przede
wszystkim informacji o klientach i dokonywanych
przez nich zakupach w podziale m.in na grupy
produktowe, kanaty dystrybucji, okresy lub rejony
sprzedazy.

Model Monitoringu cen zawiera wszystkie dane

o polityce cenowej spdlki. Obejmuje rabaty, znizki,
marze, promocje itp.

Obszar Zamodwien to ich analiza wg. kwot, wartosci
z réznych walutach, dokumentéw, dostawcdw oraz
statusu.

Zakres Naleznosci obejmuje informacje o zaku-
pach, dostawcach i ptatnosciach dla dostawcdéw, jak
rowniez dane dotyczace rotacji naleznosci.

Obszar Ksiegowosci zapewnia szczegdtowe infor-
macje o dokumentach ksiegowych.

Model Transportu gromadzi dane o kosztach trans-
portu wraz z iloscig palet, z uwzglednieniem kosztu
danej trasy, liczby kilometrow, informacji o spedy-
torach, zatadunkach, powiadomieniach i dokumen-
tach transportowych.
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,Platforma Comarch Business Intelligence
pozwolita nham na skoncentrowanie sie na
dziatalnosci podstawowej Grupy Cersanit,
podejmowaniu wtasciwych decyzji, identyfi-
kowaniu szans i zagrozen, zamiast na
sporzadzaniu raportow.”

WIECEJ O COMARCH
BUSINESS INTELLIGENCE

WWW.BI.COMARCH.PL
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KORZYSCI

Platforma Comarch Business Intelligence zapewnia

wszystkim spdtkom Grupy Rovese nie tylko mozli-

wos¢ analizowania ptatnosci, zamadwien, zapasoéw,

kosztéw transportu, dokumentéw ksiegowych ale

rowniez sporzgdzania szczegoétowych analiz dla

poszczegdlnych klientéw stosownie do ich biezgce-

go zadtuzenia a takze szacowanie rentownosci

catej grupy, jej poszczegdlnych spdtek lub tez grup

spotek.

Korzysci zwigzane z wdrozeniem projektu w ramach

wspotpracy z Comarch:

m Zwiekszenie wydajnosci platformy Business
Intelligence

m Segregacja danych w hurtowni danych

m Utworzenie jednolitego procesu tadowania
danych

m Szybszy proces wdrazania zmian

m Skrécenie procesu tworzenia raportéw i analiz

® Wdrozenie wydajnych mechanizmow i procedur
rezerwowych

m Utworzenie odrebnego s$rodowiska testowego,
gwarantujgcego stabilnos¢ systemu Bl

® R&zne mozliwosci rozwigzywania problemaow
w zakresie analiz, w tym analiz wielozakresowych

B Zwiekszenie poziomu wiedzy uzytkownikéw o
hurtowni danych i narzedziach raportowych,
dzieki przeprowadzonym szkoleniom.

Platforma Comarch Business Intelligence w Grupie
Rovese to elastyczny system, ktory rozwija sie wraz
Z catg grupg przedsiebiorstw. Jest on stale rozwijany
i rozbudowywany o nowe mozliwosci i funkcje.
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Odwiedz www.comarch.com zeby
uzyskaé wiecej informacji o naszych
biurach w wybranych krajach:

Albania Malezja
Austria Panama
Belgia Polska
Brazylia Rosja
Kanada Hiszpania
Chile Szwajcaria
Chiny Turcja
Finlandia UAE
Francja Wielka Brytania
Niemcy Ukraina
Wiochy USA
Luksemburg
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