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Podjęcie decyzji

Ale jak sprawić, by to wszystko udało się zrealizować przy zachowa-

niu niskich kosztów? Jak utrzymywać satysfakcję klientów na wyso-

kim poziomie posiadając minimalne zapasy magazynowe? Jak po-

zyskiwać odbiorców przy tak silnej i licznej konkurencji na rynku? Co 

zrobić, by świadczone przez nas usługi gwarantowały zadowolenie 

bądź co bądź wybrednych klientów? Jedną z odpowiedzi jest decy-

zja o wdrożeniu systemu ERP, którego zadaniem jest maksymalizacja 

zysków i efektywności pracy przy jednoczesnym utrzymaniu kosz-

tów na akceptowalnym poziomie. Jednak już na samym początku 

trzeba dokonać niełatwego wyboru: kto ma wdrażać i co ma wdra-

żać? Na brak ofert na szczęście narzekać nie można. Decyzja musi 

być dobrze przemyślana, gdyż produkty znacząco między sobą się 

różnią i niekoniecznie wszystkie są w stanie zaspokoić nasze ocze-

kiwania. Poniżej kilka najważniejszych aspektów dotyczących tego 

zagadnienia wraz z uzasadnieniem, dlaczego system Comarch CDN 

XL jest najlepszym rozwiązaniem.

Wiedza i doświadczenie

Dokonując wyboru producenta oprogramowania należy zwrócić uwa-

gę na jego doświadczenie zdobyte na polskim rynku. Specyfika pra-

wa krajowego nie może być bowiem pomijana. Comarch to polska 

firma, która oferuje swoim Klientom polski produkt w pełni dostoso-

wany do polskiego systemu prawnego. Jest to gwarancja, że gene-

rowane dokumenty będą czyniły zadość wymogom prawnym. Nad 

systemem Comarch CDN XL nieustannie pracuje sztab ludzi dbają-

cych o jego aktualność. Klient, który zdecydował się na zakup opro-

gramowania, na zasadach gwarancji regularnie otrzymuje gruntow-

nie sprawdzone aktualizacje systemowe. Warto przy tym nadmienić, 

że Comarch jest absolutnym liderem oprogramowania ERP na pol-

skim rynku. Liczba ponad 2500 Klientów świadczy sama za siebie. 

Kolejni dołączają do tego grona w tempie 400 rocznie. Konkurencja 

pozostaje daleko w tyle. Czego chcieć więcej?

Za tymi liczbami idą gotowe rozwiązania branżowe. System Comarch 

CDN XL jest przystosowany do każdego sektora rynkowego. Ilość 

przeprowadzonych wdrożeń pozwoliła poznać wszystkie procesy 

biznesowe i poprawnie je usystematyzować w kolejnych wersjach 

programu. Doświadczenie firmy stanowi nieocenioną kopalnię wie-

dzy pozyskanej wprost od Klientów oraz poprzez obserwację rynku. 

Firma produkcyjna, handel i dystrybucja, serwis i usługi czy też han-

del detaliczny – profil firmy nie ma większego znaczenia. Comarch 

CDN XL jest z nim kompatybilny. Wyróżniki te pozwalają oczekiwać, 

że wdrażany system będzie kompletny i w pełni zrealizuje oczeki-

wania związane ze specyfiką prowadzonego biznesu.

Stawiaj na jakość

Ważne, by jakość obsługi dostawcy oprogramowania nie kończyła się 

wraz z uruchomieniem aplikacji u klienta. System wsparcia technicz-

nego i merytorycznego Comarch jest unikalny. Comarch CDN XL wdra-

żany jest przy pomocy sieci ponad 200 Partnerów. Daje to gwarancję, 

że zespół wdrożeniowy będzie zlokalizowany blisko Klienta i zapew-

ni kompleksową usługę w krótkim czasie i za rozsądną cenę. Oprócz 

tego Comarch, będąc producentem oprogramowania, zapewnia asy-

stę techniczną na trzech poziomach. Ten innowacyjny i sprawdzony 

system partnerstwa stanowi podstawę pracy wdrożeniowej i wyróż-

nia Comarch na tle konkurencyjnych producentów oprogramowania.

Skala kompletności i elastyczności proponowanego rozwiązania to 

kolejna ważna kwestia przy wyborze systemu ERP. Podejmując de-

cyzję o wdrożeniu chcemy, aby system dostosowany był do naszych 

potrzeb i specyfiki pracy. Chcemy, by dało się go łatwo parametry-

zować według naszych indywidualnych wymagań. Oczekujemy po-
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nadto, by każdy nowy pomysł na rozwój, każdy nowy wdrażany pro-

ces biznesowy był wspierany przez wybrany system. Taki właśnie 

jest Comarch CDN XL. Zbudowany na zasadzie szeregu niezależnych 

choć funkcjonalnie powiązanych ze sobą modułów stanowi integral-

ny produkt przygotowany do kompleksowej obsługi firmy. Początko-

wo zbyteczne rozwiązania i funkcjonalności mogą być z łatwością  

w każdej chwili dodane do systemu na życzenie Klienta. 

Poszukując idealnego systemu ERP warto zwrócić uwagę na posia-

daną przezeń zdolność do analitycznego wspierania zarządzania 

firmą. Moduł Business Intelligence Comarch CDN XL jest doskona-

łym narzędziem do łatwego zbierania danych, ich wielowymiarowej 

analizy oraz raportowania. Za pomocą kilku kliknięć otrzymujemy po-

żądane zestawienia w formie tabel, map lub wykresów. Na ich pod-

stawie kierownictwo firmy może podejmować strategiczne decyzje 

biznesowe bez konieczności angażowania dodatkowych środków. 

Budżetowanie, „Data Mining” czy zewnętrzny dostęp do raportów  

z poziomu strony internetowej to tylko niektóre dostępne narzędzia 

w ramach platformy. Obszerna funkcjonalność modułu BI jest ko-

lejnym dowodem na potwierdzenie niepodważalnej pozycji syste-

mu Comarch CDN XL

Walka z kosztami produkcji

Precyzyjne definiowanie wieloetapowych technologii produkcyj-

nych daje użytkownikowi możliwość organizacji szeregowego lub 

równoległego systemu produkcji, co w konsekwencji oznacza efek-

tywne zarządzanie zapasami międzyoperacyjnymi i eliminowanie 

mikroprzestojów, które z ekonomicznego punktu widzenia są źró-

dłem zamrożenia środków obrotowych. Wszystko to przekłada się 

na koszty, a ich definiowanie jest niezbędnym elementem skutecz-

nego zarządzania produkcją. Comarch CDN XL w pełni wspiera pro-

ducentów w tym zakresie. Każdy surowiec, zasób pracowniczy, pro-

ces czy czynność może legitymować się określonym kosztem, co 

pozwala w późniejszym etapie na precyzyjne określenie technolo-

gicznego kosztu wytworzenia produktu. Raport taki prezentowany 

jest w ujęciu dynamicznym – każda zmiana naniesiona na technolo-

gię powoduje automatyczne przeliczenie kosztu wytworzenia, dzięki 

czemu użytkownik zawsze ma dostęp do aktualnej informacji. Sys-

tem umożliwia również ustalanie progu ekonomicznej opłacalności 

uruchomienia procesu (tak ważne choćby dla produkcji seryjnej), co  

w skuteczny sposób zapobiega przed kosztowo nieracjonalnym pla-

nowaniem produkcji. 

Przede wszystkim rozwój

 Cofa się ten, kto nie idzie do przodu. Przysłowie to sprawdza się do-

skonale w biznesie. Konieczność zmian i udoskonaleń jest wpisana 

w działalność rynkową. Dotyczy to również systemu Comarch CDN 

XL. Innowacyjność produktu potwierdzają jego coraz to nowe funk-

cjonalności. Zastosowanie modułu e-Commerce daje możliwość wy-

korzystania sprzedaży internetowej, zarówno na płaszczyźnie B2B 

wobec zaufanych partnerów biznesowych, jak i na zasadzie klasycz-

nego sklepu internetowego. Niewątpliwym atutem jest także posze-

rzenie kanału sprzedażowego o sprzedaż mobilną. W oparciu o prze-

nośne urządzenia typu PDA aplikacja Comarch Mobilny Sprzedawca 

zapewnia użytkownikowi szereg możliwości pracy z systemem w te-

renie (np. przy zbieraniu zamówień od klientów). Produkt jest wciąż 

udoskonalany, a stabilna i ugruntowana pozycja spółki Comarch dają 

gwarancję jego bezpieczeństwa i długofalowego rozwoju. 

Przytoczone wyżej argumenty dowodzą, iż system ERP Comarch 

CDN XL jest produktem kompletnym, w pełni zaspokajającym zróż-

nicowane potrzeby użytkowników i, co ważne, wyróżniającym się na 

tle konkurencji. Wieloletnie doświadczenie w branży informatycznej  

i przede wszystkim wciąż rosnące grono zadowolonych Klientów sta-

nowią najlepszą rekomendację dla produktów spod znaku Comarch. 


