POLPORTA Sp. z o.0.
o firme

Polporta Sp. z o0.0. tworzy =zespot ludzi znajacych branze przedzielen
przeciwpozarowych juz od ponad 10-ciu lat. Znajomo$¢ branzy pozwolita na
wprowadzenie na rynek polski nowoczesnego produktu, jakim sg drzwi ppoz.
produkowane przez firme Locher srl.
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Doswiadczenie i pasja w wyszukiwaniu coraz to
lepszych innowacji w tej dziedzinie, pozwolita
uzyskac¢ nowoczesny produkt pomagajacy zmienié
filozofie rynku branzy ppoz. w naszym Kkraju:
zastgpic¢ drzwi klasy EI30 drzwiami EI2 60, a drzwi
EI 60 drzwiami EI2 120.

Dynamiczny rozwdj Spodtka zawdziecza otwartosci
& ha nowe projekty i wyzwania, niezwyktemu
i zaangazowaniu ludzi w firmie, oraz checi

zapewnienia doskonatej jakosci obstugi naszym
klientom.

Sytuacja biznesowa przed imp

Od samego poczatku dziatalnosci stawiamy na nowoczesno$¢ i profesjonalizm, stad
dbatos$¢ o to, aby od samego poczatku by¢ dobrze zorganizowang firmg, wykorzystujac
skuteczne metody zarzadzania. Dlatego zamierzaliSmy wybrac¢ zaréwno sprawdzony, jak i
rozwojowy system informatyczny, ktéry pomogtby w realizacji naszych zatozen. Przede
wszystkim kompleksowo realizowat procesy logistyczne, od ofertowania, poprzez
zamoéwienia, sprzedaz i dziatania posprzedazowe. Poniewaz jestesmy firmg handlowa i o
sukcesie na rynku czesto decyduje szybka i profesjonalna obstuga klientéw, dlatego tak
istotne byto dla nas, aby wybrany system zapewniat szybki dostep do informacji i
mozliwos¢ realizacji najwazniejszych dla nas proceséw biznesowych, praktycznie z
kazdego miejsca, a jednoczenie gwarantowat bezpieczenstwo naszych danych.

Przy wyborze nowego zintegrowanego systemu braliSmy pod uwage m.in. rozwigzanie
firmy COMARCH, ktére oferowato mozliwo$¢ doboru odpowiedniej funkcjonalnosci do
potrzeb rozwijajacej sie firmy, a nastepnie elastyczne jej dostosowywanie w podzniejszych
etapach rozwoju dziatalnosci.

Rozwigzanie

W wyniku przeprowadzonych prezentacji kilku systemdw, najkorzystniej, pod wzgledem
oferowanej funkcjonalnosci i szerokich mozliwosci dopasowania do indywidualnych
potrzeb, oceniliSmy system Comarch OPT!IMA. W pofowie 2008 roku zapadta decyzja o
jego zakupie i rozpoczeciu procesu wdrozenia przez firme PROFISOFT, ktéra podczas
prezentacji wykazata sie doskonatg znajomoscig tematu, co dodatkowo przesadzito o
dokonanym wyborze.

Realizacja wdrozenia okazata sie rownie satyscakjonujaca. Wszystko przebiegto zgodnie z
zatozeniami a wiedza i kreatywnos$¢ konsultantow PROFISOFT pozwolity nam dodatkowo
pewne aspekty organizacyjne udoskonalic. M.in. wprowadzony =zostat w systemie,
przemyslany model zarzadzania magazynem oraz rozbudowana polityka cen i rabatow,
tak, aby maksymalnie zautomatyzowaé proces obstugi klienta. Rejestracja wszystkich
operacji w systemie w czasie rzeczywistym pozwala na ptynng realizacje transakcji
handlowych.

Wykorzystywane aktualnie moduty to: Handel, Kasa/Bank, CRM oraz Analizy.



Dostep terminalowy wykorzystywany jest do prowadzenia sprzedazy mobilnej przez
przedstawicieli handlowych, rejestrowane sg zamdwienia, a nastepnie przekazywane do
centrali, gdzie podlegajq procesowi realizacji. —

Czesto, w momencie podejmowania waznych
decyzji, wykorzystujemy mozliwosci analityczne
Comarch OPTIMA. Sa niezbedne dla
prawidtowego i bezpiecznego dziatania kazdej
firmy - nieraz weryfikowaliSmy to w praktyce.

Wdrozenie objeto wszystkie kluczowe obszary
dziatalnosci firmy takie jak: logistyka, gospodarka
magazynowa, obstugai kontakty z klientami.

System Comarch OPTIMA jest systematycznie
rozwijany o nowe funkcjonalnosci. Planujemy, w
dalszym etapie, witaczenie w jeden system ogodlnopolskiej sieci przedstawicieli
handlowych, co zdecydowanie poprawi wspotprace i przetozy sie na wzrost efektywnosci
sprzedazy.

Korzysci z wdrozenia zintegrowanego systemu Comarch OPTIMA:
+ Objecie wszystkich proceséw w firmie jednolitym systemem,
e Dostep w czasie rzeczywistym do biezacej informacji z dowolnego miejsca on-line,
+ Precyzyjne analizy wynikéw sprzedazy,
+  Mozliwos¢ oceny wynikow Przedstawicieli Handlowych,
+ Wieksza efektywnos¢ dziatan,
+ Wieksza konkurencyjnos¢ firmy.

System Comarch OPT!MA obstuguje wszystkie procesy zachodzace w firmie i pozwala
nam spokojne realizowac kolejne plany.

Dlaczego Comarch OPTIMA...

,Uwazam, ze zakup systemu Comarch OPTIMA, to bardzo dobra decyzja, zaréwno w
chwili wyboru, jak i z perspektywy jutra. Mozliwos¢ integracji aktualnych informacji i
rejestracja podejmowanych dziatarn w jednym systemie przeksztatca sie w wymierne
korzysci dla firmy.

Jednakze nie osiagnelibysmy takiego stanu wykorzystania funkcjonalnosci, zgodnie ze
specyfikg indywidualnych potrzeb, gdyby nie bardzo pozytywny kontakt =z firmg
PROFISOFT, zaréwno w trakcie, jak i po wdrozeniu.

Szczerze polecamy System i Partnera!”

Wojciech Nowacki, Dyrektor Handlowy

Dane Klienta Dane Partnera Comarch
POLPORTA Sp. 2 0. 0. “w oo0FRsoFT
ul. Romana Maya 1 | | PN e Ry = R
61-371 Poznan PROFISOFT - CENTRUM OPROGRAMOWANIA
Tel. +48 61 642 71 73 ul. Floksowa 44

Fax. +48 61 642 71 70 60 - 175 Poznan
email: Telefon: (48) 061 868 98 40
polporta@polporta.pl fax: (48) 061 868 98 30
www.polporta.pl email: biuro@profisoft.pl
www.profisoft.com.pl




