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Wdrozenie programu Comarch Optima w firmie
Stychno Zbigniew — Case Study

1. Kito jest Klientem
e Firma prywatna Stychno Zbigniew. Poczatki dziatalnosci 1991r.
Firma zajmuje sig:
Importem sprzetu sportowego — dystrybucja na terenie Polski i Europy,
Produkcja sprzgtu nurkowego,
Sprzedaza rowerdw,
Serwisem rowerowym, narciarskim,
Prowadzi ustugi w zakresie szkolen nurkowych, wynajmem sprzgtu nurkowego
I serwisem,

2. Sytuacja biznesowa przed implementacja Comarch OPT!MA

Przed wdrozeniem programu Comarch OPTI!MA od roku 1996 firma posiadata
oprogramowanie Comarch Klasyka. Rozszerzenie ustug firmy sktonito do zmiany
programu. Migracja z Comarch Klasyki do Comarch OPT!MA — na bardzo korzystnych
warunkach!
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3. Rozwiazanie

Gloéwne kryteria na ktore firma zwrodcita uwagg podczas decyzji o zmianie
oprogramowania:

» Nowoczesne rozwigzanie,

» Uniwersalne,

» Rozszerzenie programu wraz ze wzrostem firmy,
> Pelna kontrola kilku firm,

Po prezentacji okazalo sig, ze nastepca Klasyki program OPTIMA posiada wszystkie
te cechy i doskonale sprawdzi si¢ W skomplikowanej dziatalnosci Pana Zbigniewa.

4. Uzyskane korzysci

Po wdrozeniu modutéw: Srodki Trwale, Serwis, Place i Kadry, Ksigga Podatkowa,
Ksigga Handlowa, Kasa/Bank, Handel Plus, CRM, Analizy, E-Sklep praca w firmie stata
si¢ bardziej przejrzysta i czytelna. Na biezaco firma korzysta z najnowszych wersji
programu, co zapewnia producent programu firma Comarch. Zaletami sa réwniez
mozliwo$ci jakie daje program, m.in. seryjne drukowanie dokumentdéw, deklaracji,
kontrola nad poprawnymi zapisami w ksiggowosci, oraz mozliwo$¢ pobierania kursow
walut.

Istotng sprawa bylo rdwniez wdrozenie programu. Firma CTI z Gliwic nie zawiodta
naszych oczekiwan co za tym idzie, Zbigniew Stychno jest bardzo zadowolony
z przeprowadzonego wdrozenia.
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5. Dlaczego Comarch Optima...

Biorqc pod uwage rozwijajqcy sie rynek sprzedazy internetowej wazne bylo, aby
program ktory zakupimy posiadat rowniez e- sklep. Dzieki temu moi klienci mogq mieé¢
aktualny wglqd w nasze stany magazynowe, oraz zakupic¢ sprzet nie wychodzqc z domu —
Zbigniew Stychno.

Dane Klienta:
STYCHNO ZBIGNIEW
St. Batorego 3f

44-194 Knuréw
www.stychno.pl

Dane Partnera Comarch:

Centrum Technologii Informatycznej Zygmunt Wilder
ul. Jalowcowa 35

44-100 Gliwice

www.cti.org.pl
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