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Z mitosci do rowerdw, a takze wielkiej pasji, Ewa dnia dzisiejszego, zatrudniajgc najlepszych grafikow
Witoszczowska pod koniec lat dziewiecdziesigtych na rynku, ktdorzy projektujgc odziez sportowg pod
zatozyta firme QUESTSPORT. marka QUEST realizujg swoje artystyczne pasje.

Poczatkowo mata manufaktura szyta odziez spor-

towa gtéwnie dla nielicznych wéwczas klubéw spor- SYTUACIA BIZNESOWA PRZED
towych uprawiajacych mato znang dyscypling MTB, WDROZEN|EM -WYZWANIA

czyli Mountain Terrain Bike. Jednak w regionie Kot-

liny Jeleniogdrskiej, gdzie kazde dziecko zaczynato Przed wdrozeniem systemu Comarch ERP XL
kibicowa¢ mato znanej woéwczas zawodniczce Mai w firmie QUESTSPORT funkcjonowat program
Wtoszczowskiej, sport ten zaczat by¢ niemal tak po- ENOVA. Programem tym byfa objeta czeéé¢ maga-
pularny jak pitka nozna. Niezaleznie od tego, czy ktos zynowo-administracyjna. Jednak najwazniejsza
miat lat szes¢ czy siedemdziesigt - wszyscy zaczeli czeéé firmy - czyli produkcja - znalazta sie poza
jezdzi¢ po gdrach. Kazdy chciat by¢ jak Maja - nieus- programem. Wszystkie zlecenia produkcyjne byty
traszona i niezwyciezona. Ponadto - kazdy chciat w pierwszej kolejnosci rejestrowane recznie, a nas-
miec taki sam stroj. tepnie przenoszone do osobnych arkuszy lub odreb-
Manufaktura zmienita sie w szwalnie, ale caty czas nych programaéw, niepotaczonych z reszta systemu.
kierowata sie tg sama zasada: ,przyjdz do nas, a zapro- Taka organizacja pracy sprawdzata sie, dopdki na
jektujemy dla Ciebie taki strdj, o jakim marzytes’. produkgji pracowato 10 oséb. Kiedy przybyto zamo-
Zresztg zasada tg firma QUESTSPORT kieruje sie do wien, a tym samym zwiekszyta sie liczba pracowni-
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kow i zlecen produkcyjnych, dotychczasowe ro-
zwigzanie okazato sie niewystarczajgce. Pojawity sie
opdznienia i btedy na magazynie, co doprowadzito
do realnych strat finansowych. Efekt byt taki, ze
przy ogromnym zaangazowaniu zespotu, swietnym
parku maszynowym, ogromnej liczbie zamadwien,
coraz bardziej rozpoznawalnej marce przydarzaty
sie przestoje w realizacji duzych zlecen. Réwniez
Swietnie  zorganizowany zespdt produkcyjny
zaczat zgtaszac zapotrzebowanie na narzedzia in-

formatyczne, ktére automatyzowatyby codzienng
prace.

ROZWIAZANIE

Dlaczego Klient wybrat Comarch ERP XL? Zadecy-
dowaty trzy elementy: po pierwsze marka producen-
ta, po drugie rozwigzanie do produkcji, ktére mo-
glismy zaoferowac, a po trzecie - partner. Na wybor
systemu Klient poswiecit okoto 1,5 roku. Przesledzit
niemal wszystkie dostepne na rynku systemy.
Gtéwnym argumentem przemawiajagcym za wy-
borem systemu Comarch ERP XL byto wizjonerskie,
elastyczne podejscie do procesu produkcji, wpisu-
jgce sie w oczekiwania i wymagania Klienta. Klien-
towi nie zaoferowano tylko narzedzia do skrupulat-
nego rozliczania produkcji, ale przede wszystkim
petng swobode co do sposobu zarzadzania proce-
sem produkcyjnym. W programie Comarch ERP XL
najwazniejsze dla Klienta byto to, ze program w zad-
nej mierze go nie ogranicza. Partner Comarch, odpo-
wiedzialny za wdrozenie systemu zyskat uznanie
Klienta nie tylko profesjonalizmem i jakoscia pracy,
ale réwniez kreatywnym podejsciem do proceséw
biznesowych Klienta. Partner Comarch caty czas
o krok uprzedzat konkurencje, prezentujgc mozli-
wosci, ktére dajg narzedzia Business Intelligence,
Comarch Mobile czy Comarch B2B. Wszystko to
przyczynito sie do decyzji Klienta i pod koniec 2016
rozpoczeto sie wdrozenie.

KORZYSCI

W opinii Klienta do najwiekszych korzysci po
wdrozeniu systemu Comarch ERP XL zaliczaja sie:
m wzrost efektywnosci zarzgdzania produkcjg m.in.:
m skrocenie czasu realizacji zamodwien o 70%,
m redukcje poziomu zapasdw/surowcow/pdtwy-
robow o 50%,
m poprawienie wskaznika rotacji zapaséw o 30%;
B |epsze zarzadzanie logistykg oraz wspdtpraca
z Dostawcami i Klientami;

B zmniejszone koszty sprzedazy i redukcji btedow
logistycznych;

m zwiekszong kontrole kosztdéw, ptatnosci oraz cash
flow;

m wiekszg szybkos$¢ i lepszg przejrzystos¢ rapor-
towania i analizowania danych ;

m zwiekszong produktywnos¢ pracownikéw oraz
catego przedsiebiorstwa.

EFEKTY

Wdrozenie w firmie QUESTSPORT zakonczyto sie
sukcesem. Klient pracuje na modutach:

Sprzedaz

Zamowienia

Produkcja

MES

Business Intelligence

Mobilna Sprzedaz

Ksiegowosé

Kadry i ptace

OKIEM KLIENTA

.Potaczy¢ pasje z praca to prawdziwa
satysfakcja. Nielicznym sie udaje. Na szczescie
jesteSmy w tej grupie zaréwno my, jak
i UNIWERS.COM, ktéry wdraza wizjonerskie
rozwigzania Comarch ERP”.

MICHAL WLOSZCZOWSKI
WICEPREZES QUESTSPORT
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https://www.comarch.pl/erp/xl/
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Odwiedz www.comarch.com zeby
uzyska¢ wiecej informacji o naszych
biurach w wybranych krajach:

Albania Malezja
Austria RELET G E]
Belgia Polska
Brazylia Rosja
Kanada Hiszpania
Chile Szwajcaria
Chiny Turcja
Finlandia UAE
Francja Wielka Brytania
Niemcy Ukraina
Wiochy USA
Luksemburg

Spotka Comarch Spdétka Akcyjna z siedzibg w Krakowie, Aleja Jana Pawta Il 39A, zarejestrowana w Krajowym Rejestrze Sagdowym prowadzo-
nym przez Sad Rejonowy dla Krakowa - Srédmiescia w Krakowie XI Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Sgdowego pod numerem KRS
0000057567. Wysokos¢ kapitatu zaktadowego Spdtki wynosi 8,133,349.00 zt. Kapitat zaktadowy zostat wptacony w catosci. NIP: 677-00-65-406.
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